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ERP aus der Cloud

Abstufungen des Cloud-Angebots bis hin zu einer Shared Services-Umgebung erméglichen Kunden eine
individuell passende Wabhl fiir die Unternehmenssoftware.

Michael
Mors, Unit4
Agresso: ,,Wir wollen unse-
ren Kunden gréBtmagliche
Flexibhilitdt und Unabhéngig-
keit bei der ERP-Nutzung
bieten”

erniederldndischeIT-
Konzern Unit4 Agres-
so bietet nun seine

Unternehmenslésungen, das
ERP-System Agresso Busi-
ness World und die Fibu- und
Controlling-Lésung Coda
Financials, sowie die Kom-
munallésungen als Cloud-
Services an. Jlingste Aus-
prdagung dabei sind ,Shared
Services“, die unter ,Shared
Journey“ vermarktet werden.
Bei dieser kostengiinstigsten
Variante der Cloud-Losungen
steilen“ sich mehrere Man-
danten - zum Beispiel ein
Unternehmen mit mehreren
seiner Niederlassungen oder
mehrere Stadte / Gemeinden
— ein Shared Services-Projekt.

,Fur das Angebot ,Shared
Journey‘ gibt es bereits meh-
rere Beispiele aus dem kom-
munalen Bereich in Deutsch-
land®, erklarte Michael Mors,
Geschiftsfiihrer von Unit4
Agresso in Deutschland, im
Gespréch mit it&t business.

Kosteineinsparungspotenzial
heben. ,Es schlieSen sich Stad-
te, die unter enormem Kosten-
druck stehen, zusammen, um
Synergien aus gemeinsamen
Services wie zum Beispiel der
Abfallwirtschaft zu erzielen.
Unsere Software ist mehr-
mandantenfdhig und unter-
stlitzt mit Shared Services die
Einsparungsbestrebungen®,
erldutert der Unit4 Agresso
Deutschland-Chef.

Das Unternehmen habe
sich groftmogliche Flexibili-
tat fiir die Anwender auf die
Fahnen geschrieben, erklart
Mors. Das beginne bei den
Basis-Losungen, die es er-
moglichten, dass Anwender
selbst bestimmte Anpassun-
gen vornehmen konnen, ohne
externe Programmierer damit
zu befassen. ,Durch unsere
schlanke Vita-Architektur ist
die Software kostengiinstiger
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lhr Unternehmen im Griff mit dem
ERP-System aus Osterreich

- Finanzbuchhaltung

- Warenwirtschaft

- Lohnverrechnung

- Betriebswirtschaftliche Auswertungen
- Dokumentenarchiv

mit personlicher Betreuung direkt
vom Hersteller

www. orlando.at
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einzufiihren und zu betrei-
ben, vor allem hinsichtlich
Anderungen®, so Mors. Wei-
ters bestehe die Moglichkeit,
Updates modulweise vorzu-
nehmen: ,Updates erfordern
keinen ,Big Bang‘ sondern
kénnen auch abteilungsspe-
zifisch gefahren werden.“

Mit Vita Cloud Angel biete
Unit4 Agresso vier Varianten
der Cloud-Nutzung, erklért
Michael Mors die Wahlmog-
lichkeiten fiir Kunden: die
Losung hinter der Firewall
betrieben, sozusagen geho-
stet, oder im Rahmen einer
Private Cloud, einer Public
Cloud oder als bereits be-
schriebene Shared Services
genutzt. ,Kunden konnen
auch jederzeit zuriick zu ei-
nem traditionellen Nutzungs-
modell“, zerstreut er mogli-
che Bedenken im Vorfeld.

United Planet

Mit seinen Losungen richtet
sich Unit4 Agresso vor allem
an projektorientierte Dienst-
leister, an den Offentlichen
Bereich (Kommunal-, Landes-
und Bundesverwaltungen),
Forschungseinrichtungen und
gemeinniitzige Organisatio-
nen, sowie an Groflunterneh-
men aus den Bereichen Indus-
trie, Transport und Logistik,
GroR- und Einzelhandel.

Zu den osterreichischen
Agresso Business World-
Anwendern zihlen zum Bei-
spiel ILF Beratende Ingenieu-
re in Innsbruck-Rum und der

Reiseversicherer Mondial
Assistance Austria. [ |
Unit4 Agresso

www.unit4agresso.de

SAP-Daten wirtschaftlich mobhil

machen

Mit einer sofort einsetzba-
ren Softwarelésung von Uni-
ted Planet kénnen Auflen-
dienst und Vertrieb per Smart-
phone und Tablet PC auf die
Daten aus der SAP Business
Suite zugreifen. Das in Zusam-
menarbeit des Freiburger Soft-
wareherstellers United Planet
mit dem Magdeburger Intrexx
Partner init.all entwickelte
»Intrexx Mobile Sales-Kit fiir
SAP“ sorgt dafiir, dass Vertrieb
und AuBendienst jederzeit
unterbrechungsfrei und sicher
an die SAP Business Suite
angebunden sind. Der Zugriff
erfolgt dabei tiber Smartphone
oder Tablet PC. Die Losung ist
fiir mobile Gerdte aller Her-

steller und Plattformen opti-
miert und speist sich aus dem
SAP-Backend im Unterneh-
men. Sie ist per Plug & Play in
wenigen Stunden komplett
integriert, so dass die Mitar-
beiter innerhalb kurzer Zeit
von der direkten Anbindung
an die SAP Business Suite und
den im System vorhandenen
Informationen profitieren.
Erhéltlich ist das Mobile Sales-
Kit im Intrexx Application
Store (www.intrexx.com/app-
store/sapmobilekit) laut Her-
steller um einen Festpreis von

9.998 Euro. [
_United Planet
www.unitedplanet.com



